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Voorbeeld brief en separaat opdrachtbevestiging
De heer …

XYZ

Adres

Amsterdam

datum

Onze referentie
referentie

Betreft: Aanpak voor XYZ
Geachte heer …,

‘Om mijn doelstellingen te realiseren moet ik een bredere doelgroep bereiken’. Dit was een van uw treffende uitspraken tijdens ons prettige gesprek op 6 mei jl. U gaf duidelijk aan dat Ons bedrijf voor u de partij is om meer klanten in uw showroom te krijgen.  

De laatste 2 jaar is XYZ uitgebreid met 3 vestigingen. U heeft zichzelf als doel gesteld om gedurende de komende 2 jaar nog eens 3 vestigingen te openen. U realiseert zich terdege dat een succesvolle groei afhankelijk is van het aantal kopers dat de weg naar uw bedrijf vindt. U heeft aangegeven uw mediabudget te verhogen en Ons bedrijf hierin als belangrijke ‘partner in business’ te zien. 

Ons bedrijf , een autoriteit en marktleider in het bijeenbrengen van kopers en verkopers, is gevraagd een concreet plan uit te werken welke aansluit bij de door u naar voren gebrachte wensen en behoeften. 

Zoals afgesproken bezoek ik u op 18 mei om 10.00 uur om bijgaand plan concreet te maken zodat ook snel resultaten kunt gaan boeken. 

U kunt alvast rekenen op onze volledige inzet van kennis, kunde en ervaring!

Met vriendelijke groeten,

Ons bedrijf ,

Naam account manager  

Titel en afdeling

Bijlagen:  

Opdrachtbevestiging XYZ

Brochure Ons bedrijf 

Leveringsvoorwaarden Ons bedrijf  

TIP: maak de brief dus echt maatwerk en persoonlijk. Bewezen is dat hier de grootste en meeste winst wordt gehaald. Niet de inhoud, maar de toon bepaalt het succes!
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· Brochure Ons bedrijf 

· Leveringsvoorwaarden

1.
Inventarisatie van wensen en behoeften

Uit ons gesprek van 6 mei jl. zijn de volgende wensen en behoeften naar voren gebracht:

1. XYZwil de komende jaren fors groeien

2. XYZwil een bredere doelgroep dan de huidige bereiken. XYZkan alleen groeien door nieuwe klantgroepen aan te boren.

3. XYZwil de overéénkomst graag kunnen uitbreiden gedurende de looptijd zodat nieuwe vestigingen meeliften op de dan lopende overéénkomst. 

4. XYZwil graag ook buiten de eigen regio vindbaar zijn voor potentiële klanten. 

(Tips: Kort en bondig – klant staat centraal – nadruk op wensen waarop Ons bedrijf  zich kan onderscheiden; …….. hier komt de ware adviserende verkoper om de hoek kijken)

2. Uw plan en de investering

XYZ verkoopt haar auto’s vanuit 5 vestigingen. U heeft aangegeven dat alle vestigingen hun occasions in de virtuele showroom van Ons bedrijf gaan plaatsen. 

Het gaat om de volgende vestigingen:

Uw Investeringen

Uw Investeringen in dit  ‘multivestigingsplan’ incl. 10% korting en ongelimiteerd kunnen aanpassen van uw voorraad vraagt:

Hoofdvestiging






€ 1.900,-

Vestigingsmodule

4 vestigingen à E 570,-





€ 2.280,-

Totaal








€ 4.180,- excl. BTW

Met deze aanpak en investering geeft u maximaal invulling aan uw ‘groeiambities’ tegen de laagst mogelijke investeringen. Voor E 348,- per maand plaatst u de totale voorraad op Ons bedrijf. Per vestiging vraagt dit een investering van E 70,- per maand. Met deze aanpak genereert u een bereik van 2,6 miljoen consumenten, midden in uw doelgroep.

Dit multivestigingsplan is als offerte 2 maanden geldig.

De algemene verkoop- en leveringsvoorwaarden zijn van toepassing zoals bijgesloten.

Indien u akkoord bent met dit ‘multivestigingsplan’ verzoeken wij u bijgaande kopie getekend in een portvrije envelop aan ons te retourneren. Na ontvangst zenden wij u separaat uw login gegevens. 

4. De Ons bedrijf  aanpak met voordelen voor U

De belangrijkste voordelen van samenwerking met Ons bedrijf  op een rij:

· Ons bedrijf bereikt het grootste aantal kopers

· Grootste aantal bezoekers per occasion

· Vast contracttarief

· 10% korting op doorplaatsing 

· Uw bedijfslogo samen met 3 foto’s per occasion

· Meetbaar succes via online management info  

· Link naar uw eigen website en ander occasionaanbod

· Regionaal bereik via zoekfunctie en regiosites

· Uw bedrijfsinformatie in de autobedrijven zoekmachine

· Uw occasions mobiel gevonden via wap, I-mode en sms

5.  Ons bedrijf  in het kort 

Ons bedrijf is een pro-actieve klantgerichte en innoverende organisatie.

Ons bedrijf is marktleider in het bijeenbrengen van kopers en verkopers van occasions met als doel een snelle transactie te bewerkstelligen. 

Hiermee voorziet Ons bedrijf in de toenemende informatiebehoefte van consumenten en  handel om zich via diverse media voor te bereiden op de aanschaf van een ocassion. 

Ons bedrijf brengt kopers en verkopers bij elkaar via www.  Door de inzet van deze unieke combinatie bereikt u de grootste doelgroep die bovengemiddeld geïnteresseerd is in occasions.    

Ons bedrijf hanteert een klantgerichte aanpak gericht op de beste oplossingen voor onze klanten. Hiermee neemt Ons bedrijf voorsprong op haar concurrenten en overtreffen wij uw en onze verwachtingen. 

Met vriendelijke groeten,

Ons bedrijf  





XYZ/ VOOR AKKOORD






Datum:








(a.u.b. 1 exemplaar getekend retour)

Voorbeeld offerte na eerste gesprek
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