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Brons Zilver Goud
Advertorial in Nieuwsbrief 1* 2* 4*
Link vermelding v v v
Toplink vermelding v v
Extra links v
Invoer Agenda items v v v
Pageviews op site 5000 10000 20000
Artikelen op Salesgids 1* 2" 4*
1 poll per jaar v
Whitepaper 1* 2"
Pakketprijs 995 1495 2495

www.salesgids.com, Robert Hamminga (06-19228708) en Elmo Wieland (06-21220624), info@salesgids.com
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Directeur (CEQ,CCO,CFO0)
(Sales) Manager
Account Manager
Adviseur

Ondernemer
Medewerker afdeling

Student

Totaal bereik marketing en sales professionals
Nieuwsbrief abonnees

Pageviews per maand

WAAROM ADVERTEREN
OP SALESGIDS?

Salesgids biedt u een zeer hoog bereik voor uw investering, zowel in
aantal als kwaliteit. Daarbij kunt u heel gericht adverteren en daarmee
u investering beperken. Belangrijkste is wat bedrijven zeggen die u
voorgingen — adverteren via Salesgids levert nieuwe klanten op en dus
omzet!

e Uniek bereik onder marketing en
sales professionals
¢ Hoog percentage beslissers
e (Groeiend community
(nieuw aanwas en hoog behoud)
e Snel en direct toegang tot gericht publiek
e | age instapdrempel
e Hoge flexibiliteit
¢ Hoge vindbaarheid

SALESGIDS
MENUKAART

Button 120*60 px (A) €50,- cpm
Leaderbord 720*90 px (B) € 65,- cpm
Skyscraper 120*600 px (C) € 65,- cpm
Rectangle 336*280 px (D) € 75,- cpm

Overige formaten in overleg

Toplink € 350,- per jaar
Artikel (E) op aanvraag
Nieuwsbrief (G) € 1450,-

(adverial of button) per nieuwsbrief
Leads via Whitepapers € 1500,- per jaar
Interviews in overleg

Poll (F) € 495,- (vanaf tarief)
Vacature € 750,- (vanaf tarief)

Voor maandpakketten zie achterzijde.
Zie voorbeelden screenshots ter illustratie.

GROOTSTE EN MEEST
TOONAANGEVEND
INTERNET PORTAL!
LAGE INVESTERING EN
HOOG RENDEMENT!
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Book now at ba.com
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MET DE BRANCHEKENNIS
VAN ABN AMRO ZIET U
MEER DAN ANDEREN
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Heem deel aan de SAM Sales Masterclass 2009
Vevkoop brber mn efectimear, juls sw hed kin en mobt]
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